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Wir wiinschen lhnen eine gute Anreise
und erfolgreiche Forentage!

BME Akademie GmbH

BolongarostrafRe 82 « 65929 Frankfurt am Main

Tel.: 069/30838-100 « Fax: 069/30838-299
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1. BME-Chinaforum Mit

Einkauf und cest ractic
Qualitatsmanagement
In China

Bezugsquellen zielsicher finden.
Qualitat nachhaltig sichern.
Einkauf erfolgreich beherrschen.

.
:
L
¥

Praxisbeispiele und
Fachbeitrage von:

B Aventis Pharma
Deutschland GmbH

M DHL Express GmbH
M Siemens ICN

M Fiducia Management
Consultants

Erfahren Sie von Experten mit langjahriger
China-Erfahrung:

B Was bietet der Beschaffungsmarkt China
far Ihren Einkauf?

B Wie Sie Wettbewerbsvorteile in Einkauf und
Logistik erschlie3en!

B China Communication
und Ostasieninstitut
B Global Procurement

M Wie Sie Qualitat bewerten und nachhaltig sichern! Services

M Issing Faulhaber
Wozar Altenbeck &
Partner

B Wie Sie Fallstricke entlang der Supply Chain
erfolgreich umgehen!

M Roland Berger
Strategy Consultants

M R6dI & Partner GbR

M Vinck’s Agency
for Consulting and
Trading

M Voest Alpine
Industrieanlagenbau AG

B Wessel-Werk GmbH
B ZF Friedrichshafen AG

B Was Sie bei Verhandlungen und Kontrakten
beachten mussen!

M Wie Sie erfolgreich eine Reprasentanz in China
aufbauen!

M Wie Sie den richtigen Lieferanten finden und
binden!

Unter der fachlichen Leitung von:

B Prof. Dr. Ronald Bogaschewsky, Fachkonferenz:

Mitglied des Vorstands, Bundesverband Materialwirtschatft,

Einkauf und Logistik e.V. (BME), Leiter des Lehrstuhls fiir 13. - 14. September 04

BWL und IBL, Universitat Wiirzburg und Direktor Centrum Hilton Hotel,
Dusseldorf

fur Supply Management, Wirzburg

V,

AKADEMIE

Pressepartner:

LOGISTIK

In Kooperation mit:

w7




Entwickeln Sie lhre
China-spezifische
Sourcing Strategie!

Nutzen Sie dieses Forum,
sich fur Ihr Erfolgsgeschéaft
in Chinarichtig vorzu-
bereiten:

m Finden Sie eine optimale Strategie
fur Ihren Einkauf und Logistik in
China.

Erfahren Sie, wie Sie die richtigen
Partner und Lieferanten finden
und wie sie mit diesen zusammen-
arbeiten.

Horen Sie hochkaratige Einkaufs-
und Logistik-Experten, die lhnen
praktische Tipps geben.

4 gute Grunde, warum
Sie dieses Forum nicht
verpassen durfen!

m Fachexperten prasentieren
Ihnen sechs erfolgreiche
Praxisbeispiele!

Sie erhalten alle wichtigen
Informationen, um in China
neue gunstige Potenziale zu
erschlieRen!

Die Inhalte wurden speziell
fur die Einkaufs- und
Logistikpraxis entwickelt!

Aktuelle Praxisberichte zu
folgenden Branchen:
Automobil- und Zulieferer-
industrie, Elektroindustrie,
Chemie- und Pharmaindustrie
sowie Maschinen- und
Anlagebau!

BME Akademie GmbH -
Vorsprung durch Wissen

BME Akademie ist Marktfuhrer als
Bildungseinrichtung des BME e.V.
und gilt als kompetenter An-
sprechpartner fiir die Qualifizie-
rung von Fach- und Fuhrungskréf-
ten aus Einkauf und Logistik.

lhre Vorteile:

m Bleiben Sie immer am Puls
der Zeit!
Nutzen Sie das gebilindelte
Know-how der BME Akademie
und den standigen und inten-
siven Kontakt zu den BME-
Mitgliedern.

Aus der Praxis fur die Praxis!
Tauschen Sie sich mit den
Referenten und Fachexperten
aus und erfahren Sie die
neusten Entwicklungen und
besten Praxis-Losungen.

Top-Referenten, erfolg-
reiche Konzepte, erprobte
Methoden!

Profitieren Sie von den lang-
jahrigen Erfahrungen von
Top-Referenten, die lhnen
innovative Konzepte und
erfolgreiche Modelle
darstellen.

1. Forumstag:
Montag, 13.09.2004

Vorsitz und fachliche Leitung:
Prof. Dr. Ronald Bogaschewsky

9:00 Erdffnung
m  BegrifRung der Teilnehmer und

Eréffnung des China Forums durch
Herrn Timo Taubitz, Geschéftsfiihrer
der BME Akademie GmbH.

Der Beschaffungsmarkt China

Global Sourcing und der
Beschaffungsmarkt China
Potenziale und Markteintrittschancen
auf dem Wachstumsmarkt China
Wie Sie den Sourcing-Prozess optimal
gestalten

Entwicklungspotenziale der einzelnen
Branchen

Chinesische Geschéftskultur —
Fallstricke beachten

Prof. Dr. Ronald Bogaschewsky

10:15 Der Beschaffungsmarkt China:

Chancen und Risiken

Situation Beschaffungsmarkt China:
Welche Potenziale hat das Land?
Chancen und Risiken: Wie Sie neue
Chancen erkennen und nutzen?
Erfolgsfaktoren einer Global Sourcing
Strategie in China

Prozess der Markterschliel3ung:

Wie gehen Sie vor?

Axel Schmidt, Partner, Roland Berger
Strategy Consultants, Stuttgart

11:15 Kaffeepause

Aktuelle Case Studies

11:45 China ist nicht gleich China:

Was bieten die Regionen ?
Kritische Entscheidungsfaktoren bei der
Standortwahl in China
Geographische und wirtschaftliche
Ubersicht Gesamtchina

Wer sind die Key Player am Markt?
Erfolgsmodelle beim Einkauf in China
Jurgen Kracht, Geschaftsfuhrer,
Fiducia Management Consultants,
Hong Kong, Shanghai, Beijing,
Shenzhen

12:55 Mittagspause

Global Sourcing in China

Erfolgreicher Aufbau
und Umsetzung von

+++ www.bme-akademie.de +++

14:00 Chinaeinkauf — von der Lieferanten-

suche zur erfolgreichen Geschéafts-
abwicklung

Die chinesische Au3enhandelsstruktur:
Import- und Exportlizenzen versus
Foreign Trade Operators — Auswirkungen
fur den Einkaufer

Chinesische und internationale Standards
und Normen

Sourcing von geeigneten Lieferanten:
Auswahl, Bewertung und Management
der Lieferanten

Bei welchen Produkten sind die
héchsten Einsparpotenziale zu
erwarten?

Birger Vinck, Geschéftsfuhrer, Vinck’s
Agency for Consulting and Trading,
Essen, Nanjing

Praxisbericht

15:00 Beschaffen aus China — Aufbau einer

Einkaufsorganisation, Einspar-
potenziale und Erfolgsfaktoren

Die weltweite Einkaufsorganisation der
ZF Friedrichshafen AG

Die Einkaufsstrukturen in China:

Wie Sie eine optimale Einkaufsstruktur
entwickeln?

Schwerpunktfelder mit Erfolgs-
potenzialen

Lokalisation in China: Chance fr
Europa?

Horst Wiedmann, Leiter Zentrale
Materialwirtschaft, ZF Friedrichs-
hafen AG, Friedrichshafen

15:45 Kaffeepause

Praxisbericht

16:15 Einkauf in China aus Sicht eines

Pharma-Unternehmen

Chancen und Risiken in China fur
Pharma-Unternehmen

Strategische Optionen des China-
Engagements

Notwendige Voraussetzungen fiir den
Erfolg: Kritische Faktoren und
Losungsansatze

Das Aventis-Modell

Lothar Fischer, VP Global Purchasing
Industrial Operations, Aventis
Pharma Deutschland GmbH,
Frankfurt am Main

Lieferanten finden und binden

17:00 China als Zuliefermarkt -

wie sichere ich die Qualitat?

Warum in China und

Ostasien einkaufen?

Wichtige Hilfsmittel fir

den erfolgreichen Einkauf

Erfolgreiche Lieferantenidentifikation
und -bewertung
Qualitadtsanforderungen und -sicherung
Wilfried Krokowski, Geschéftsfuhrer,
Global Procurement Services, Hann.
Miinden, Guangzhou, Shanghai,
Singapur

Praxisbericht

17:45 Vom Einkaufen in China zum

www.bme-akademie.de +++

erfolgreichen Produktionsstandort

Vorstellung der Einkaufs- und
Produktionsaktivitaten in China

Warum in China investiert wurde

Bedarfs- und Erfolgsanalyse:
Worauf Sie achten missen?

www.bme-akademie.de +++

m  Zukiunftige Entwicklung
Jurgen Hamann, Leiter
Materialwirtschaft, Wessel-Werk
GmbH, Reichshof

18:30 Zusammenfassung der Ergebnisse
und Abschlussdiskussion

18:45 Speakers Corner

Die BME Akademie GmbH ladt Sie ein, bei einem Glas
Sekt in direkten Kontakt mit den Experten zu treten.
Informieren Sie sich tber Ihre Potenziale im China-
geschaft in informeller Runde und diskutieren Sie mit
den anwesenden Referenten und Fachkollegen lhre
personlichen Fragen.

19.30 Ende des ersten Forumstages

2. Forumstag:
Dienstag, 14.09.2004

Rechtssicherheit
gewahrleistenund
Steuervorteile nutzen

9:00 Rechtsfragen im China-Geschaft
Teil 1: Einkaufsrecht beim Sourcen
in China
Grenzuberschreitende Einkaufsvertrage
Aufbau von Sourcing-Centern in China
Vertragsgestaltung und AGB
Produkthaftung

Teil 2: Forderungen durchsetzen und
Investitionen absichern

Forderungen wirksam absichern
Forderungen durchsetzen: Schiedsver-
fahren und ordentliche Gerichtsbarkeit
Beteiligungen, Joint Ventures oder
eigene Tochterunternehmen ?
Grundung von Einkaufsgesellschaften
Barbara Scharrer, Rechtsanwaltin,
Geschaftsbereich Greater China, Rodl
& Partner GbR, Nirnberg, Shanghai,
Peking

10:15 Kaffeepause

10:45 Steuerliche Aspekte beim Einkaufen

und Investieren in China

m Besteuerung des Wareneinkaufs in
China

m Besteuerung von Betriebsstatten, Re-
préasentanzen und Unternehmen in
China

m  Wie Sie eine Doppelbesteuerung
vermeiden kdnnen?
Dr. Dirk Altenbeck, Steuerberater,
Issing Faulhaber & Partner, Wiirzburg

Logistik in China — Schlussel
zum erfolgreichen Einkauf

Praxisbericht
11:45 Logistische Abwicklung
im Chinahandel
m  Verkehrstragerarten: Qualitat, Transport-
zeiten und Kosten

ETABLIERUNG UND LANGFRISTIGER ERFOLG AUF DEM ZUKUNFTSMARKT CHINA

Welche Buindelungsmdéglichkeiten Sie
nutzen kénnen?

Spezifische Aspekte der Zollabwicklung
Standortwabhl in China vor dem
Hintergrund logistischer Gegebenheiten
Markus Leutner, Business
Development China, DHL Express
GmbH, Langen

12:55 Mittagesen

Erfolgreich verhandeln
mit chinesischen
Geschaftspartnern

14:00 Verhandeln und Arbeiten mit

chinesischen Geschéaftspartnern

Was Sie Uber Land und Leute wissen
mussen, um lhren Einkauf erfolgreich zu
gestalten

Welche Bedeutung haben Netzwerke in
China (Guanxi)?

Hierarchien, Etikette, Gesicht und Werte
der Chinesen

Verhandlungsfiihrung mit chinesischen
Geschéftspartnern: Tradition versus
Moderne

Dr. Manuel Vermeer, China Communi-
cation, Gaiberg und Ostasieninstitut,
Fachhochschule Ludwigshafen,
Ludwigshafen

Aufwand und Nutzen von
Global Sourcing in China

Praxisbericht

14:45 Einkauf von Fertigungsmaterial flr

die Elektronikindustrie in China
Warum Elektronik Sourcen in China?
Der chinesische Markt fur Elektronikteile
- Praktische Erfahrungen
Einkaufsorganisation in China
Bewertung der Qualitatsstandards und
effektive Qualitatssicherung

Dr. Tao Zhu, General Manager,
Strategie Procurement China/Pacific,
Siemens ICN, Beijing

Praxisbericht

15:30 Einkaufen von Zulieferprodukten aus

dem Bereich Maschinen- und
Anlagenbau in China

Warum ist China fir den Maschinen-
und Anlagenbau interessant
Erfolgreiches Projektmanagement: Wie
gehen Sie vor?

Mit welchen Problemen Sie rechnen
kdnnen und wie Sie diese vermeiden
Kosten-Nutzen-Analyse

Stefan Schwaab, Bereichsleitung
Einkauf und Logistik, Voest Alpine
Industrieanlagenbau AG, Linz

16:30 Zusammenfassung der Ergebnisse

und Abschlussdiskussion

16:45Ende des 1. BME-Chinaforums

www.bme-akademie.de +++

www.bme-akademie.de

Lernen Sie, wie Sie lhre
Lieferanten erfolgreich
managen!

Unser Kooperationspartner:

B asFacugh e Tedeaay
e Rl e
= Lw e ewbeerra] dhrarg wiH

Dottendorfer Str. 86 - 53129 Bonn
www.ihk-gmbh.de

Veranstaltungs-
hinweise

Internationaler Einkauf —
weltweite Beschaffungs-
strategien
28. bis 29. September 2004
in K6In

Englisch fur Global Surcing
23. bis 24. September 2004
in Hamburg

Lieferantenentwicklung
in der Praxis
11. bis 12. Oktober 2004
in Stuttgart

Erfolgreiche
Geschaftsverbindungen
in Asien
24. November 2004
in Stuttgart

39.Symposium
Einkauf und Logistik

Innovation & Wachstum

15. - 17. November 2004
Hotel InterContinental
Berlin

Uber 100 Referenten liefern
Expertenwissen pur!

Weitere Informationen unter:
www.bme.de/symposium

SME

Marktubersicht
Elektronische Beschaffung
www.bme.de/sourcing

Markttransparenz und
Investitionssicherheit bei der
Auswahl von Procurement
Systemen

Ihr BMEnet Ansprechpartner
THOMAS TRAUTENMULLER

Tel. 069/30838-341 - Fax 069/30838-199
Email: thomas.trautenmueller@bmenet.de




