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ONLINE-VERTRIEB

Was will der Kunde,
was bietet der Handel? 
ab Seite 12

WER UNS LIEST, FÜHRT.

AUTOHAUSBAU

Die Customer Journey  
wird digitaler
ab Seite 44

HERSTELLER

Modellpolitik und 
Vertriebsnetze
ab Seite 48
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Ihr Platz für den digitalen 
Neuwagen-Vertrieb.

Erreichen Sie täglich tausende Neuwagenkunden

Entscheiden Sie selbst zu welchen Konditionen

Jeder vierte Lead führt zum Kauf

Jetzt anmelden: haendler.carwow.de
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