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GOOD NEWS
Juli 2012

Nutzen Sie schon unsere praxis-starken Service-Tools?

Mit unseren 4 innovativen Service-Modulen  
Quickstarter, Verkaufsraum, dem Angebots- und  
Einlagerungs-Tool bieten wir Ihnen ein einzigartiges 
SERVICE-Paket zum Nulltarif.
 
Der Quickstarter katapultiert Sie mit nur einem Mausklick 
in Ihren KAGUMA Kundenbereich, ohne sich Ihre Anmelde-
daten merken zu müssen.

Der Verkaufsraum eröffnet Ihnen eine virtuelle Welt für 
gute Geschäfte. Als KAGUMA Kunde können Sie, mit selbst 
vordefinierten Aufschlägen, die Endkundenpreise inkl. ge-
setzlicher MwSt. direkt am Bildschirm anzeigen lassen. Er-
gänzend wird Ihr eigenes Firmenlogo links oben eingeblen-
det, das signalisiert noch mehr Professionalität nach außen.

Das Angebots-Tool packt die im Verkaufsraum angezeig-
ten Preise gleich schwarz auf weiß in ein schriftliches An-
gebot für Ihren Kunden. Dabei werden Ihr Firmenlogo, Ihre 
Öffnungszeiten, Angebotsnummer, -gültigkeit und Anschrift 
mit abgedruckt. Um das alles abzurunden, können Sie noch 
Ihre eigenen Dienstleistungen wie Reifenwäsche, Montage, 
Entsorgung u. v. m. mit integrieren.
 
Das Einlagerungs-Tool ist das neueste Feature aus der 
KAGUMA Service-Schmiede. PREMIERE feierte das  
Einlagerungs-Tool auf der REIFEN2012 in Essen. Mit wenig 
Verwaltungsaufwand lässt sich ein enorm großes Ergebnis 
– auch in Richtung Kundenbindung – erzielen. Durch bspw. 
vier vorgefertige Muster-Serienbriefe wird vor Beginn der 
Saison der Endkunde über den aktuellen Zustand seiner 
eingelagerten Reifen und Felgen informiert. Ein Kunden-
bindungsinstrument, das den Händler bei der Einschätzung 
seines Ersatzreifenpotenzials tatkräftig unterstützt.

Überzeugen Sie sich selbst und klicken Sie hier:  
www.kaguma.com/Einlagerungstool_Screensaver.html

Online vierfach punkten! 

„Ich freue mich, dass  
wir für Sie die gesamte  
Prozesskette rund um den 
Reifen in Ihrem Unterneh-
men abbilden können. 
Unsere 4 Service-Module 
sind einfache und wirksame 
Beschleuniger für Ihren
Geschäftsalltag, kosten kei-
nen Cent und sparen Ihnen 
im Tagesgeschäft richtig 
Zeit“, so Geschäftsführer 
Marco Schulz.


