
 

 

 

 

 

Vortrag: Olaf Dicker ... 
 

 

 

 

 

 

 

25. Sommerakademie Sylt  





























 

 

 

 

 

Die digitale  

Unabhängigkeitserklärung. 
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Die 7 Schritte zur perfekten Website. 

 

7 Schritte, die Ihnen die Hersteller  

nie an die Hand geben würden. 
 

 

 

 

 

 



Die 7 Schritte: 

 

1. Definieren Sie ein klares Ziel. 

2. Intuitive Nutzerführung. 

3. First Screen – above the line 

4. Traffic rein holen. 

5. Die Zahlen dahinter kennen. 

6. Mehr als andere tun. 

7. Time is money. 



1. Das klare Ziel: 

 

Autos verkaufen.  

 

Autos ankaufen. 

Serviceanfragen generieren. 

Top Bewerber erhalten. 

 





 

 

 

 

 

 

 

Klare Orientierung auf dem Airport 



Eye Tracking: 

 

 

 

 

- Mit EyeTracking Untersuchungen kann man den 

Blickverlauf auf der Website untersuchen.  

 

- Das Ergebnis wird in sog. Heat Maps abgebildet. 

 

- Wo schaut der Besucher hin? 

 

- Ist die Aufmerksamkeit dort, wo ich es möchte? 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Mit Eye Tracking Analysen den Blickverlauf ermitteln 



1. Das klare Ziel: 

 

Viele Anbieter kopieren die schlanke Gestaltung.  

 

Das Ziel: Übernachtungen verkaufen – sofort.  

 





















2. intuitive Nutzerführung: 

 

Schicken Sie den Besucher nicht in den Irrgarten.  

 

Konzepte sollten einer klaren Analyse folgen. 

 

Vermeiden Sie es, die User zu verwirren.  

 

 





Wer soll sich hier orientieren können. 

Regel Nr. 1 – ein klares Ziel fehlt.  

Irrgarten!  

Das Drop Down Menü führt in vier unter-

schiedliche Gebrauchtwagenansichten. 





3. first screen: 

 

Alle wichtigen Informationen sollten klar lesbar auf 

dem ersten und oberen Bildschirm sein, dem  

first screen. 

 

1. Modell   

2. Preis  

3. Kontakt/ Telefonnummer 



Wichtig! 

+130% mehr E-Mails 



4. Traffic rein, nicht raus: 

 

WKZ subventionierte Google AdWords Kampagnen. 

 

Das ist nicht zu empfehlen! 

 

Sie kanibalisieren Ihre eigene Website, Ihr eigenes 

Geschäft. 



 70-80% klicken den obersten Eintrag.   

 Diese Besucher gehen Ihnen auf Ihrer  

 eigenen Website verloren. 



 Traffic verschenkt!   

 Verlinkungen gleich  

 von der Startseite   

 weg zum Hersteller. 



5. Die Zahlen dahinter kennen: 

 

Nur sehr wenige Betriebe kennen die 

Conversionrates CVR. 

 

Messen Sie Ihre Online Erfolge! 

 

 





Apple iPhone 6 Apple iPhone 6 



Apple iPhone 6 Apple iPhone 6 

+300% mehr Calls 



6. Mehr als andere tun: 

 

Machen Sie einfach mehr ... 

 

Mehr Bilder. 

Größere Bilder. 

Bessere, individuelle Texte. 

Machen Sie sich für Bewerber verlockend. 

 

Präsentieren Sie sich einmalig. 



Mehr Bilder 



Riesige Bilder 







Toller Text bei Porsche. Das macht Lust. 



Super Jobportal bei der Jacobsgruppe 



PageSpeed: 

  

- Seit 2010 ist die Ladegeschwindigkeit oder 

besser PageSpeed wichtig für das Ranking 

 

- Heute noch viel wichtiger auf dem Smartphone 

bei der Usability  

 

- Oder, wie lange wollen Sie warten?  

 

 

 

 

 

 

 

Time is money – kein Jahrhundertprojekt! 



7. Ime is money - PageSpeed: 

  

- Seit 2010 ist die Ladegeschwindigkeit oder 

besser PageSpeed wichtig für das Ranking. 

 

- Auf dem Smartphone ist es absolut nervig,          

wenn es langsam lädt.* 

 

- *95% brechen dann ab** 

 

 **Schürmann 











7. time is money: 

 

Machen Sie selbst den Google Page Speed Test. 

 

Je schneller die Website, desto komfortabler der 

Besuch für den User.  

 

Für Sie: Mehr Anfragen! 



Silicon Valley: 

Von Christoph Keese  

Ich kann Ihnen nur empfehlen, 

sich intensiv mit diesem Thema 

zu beschäftigen. 

 

 

Mein top Buchtipp: 

Don‘t make me think. Steve Krug 

Standardwerk unter den Designern 

 

 

 



Wir lieben Autos. Verkaufte! 

 

 

Agentur 5W-50 

Tauentzienstraße 14 

10789 Berlin 

 

www.5w-50.de 


